[image: image1.jpg]



Dos días para las Pymes¹

Nunca se ha organizado en España un salón de estas características, cuyas principales metas son:

• Pensando para hacer negocio:
Combinando las necesidades de unos con las ofertas de otros, impulsando los encuentros de negocio y facilitando las relaciones comerciales entre todos los participantes, con soluciones y ofertas especiales (productos y servicios) específicamente diseñados para el público objetivo.

• Implicando lo público y lo privado. 
El evento está diseñado² para que participen la mayoría de las instituciones, asociaciones y redes de apoyo que se dedican a respaldar³ a los emprendedores y Pymes de nuestro país, pudiendo demostrar que existen diversas soluciones : subvenciones, formación, ayudas... Asimismo, el Salón es una excelente plataforma para que cualquier empresa privada que tenga servicios o productos dirigidos a las pymes, pueda aprovechar para dar a conocer dichos servicios.

• Conjugando lo teórico con lo práctico.
El evento reúne a más de 200 ponentes⁴ de primera fila de los 3 ciclos principales de las jornadas (Creación, Desarrollo y Transmisión de empresas). En paralelo, se celebrarán distintos debates, conferencias, talleres⁵, espacios de consultoría, etc, para que cada visitante pueda encontrar el contenido que más se adapte a sus necesidades y expectativas. 

• Facilitando el intercambio de experiencias y networking.
Pensamos que cualquier tipo de experiencia puede enriquecer a otros, que a través del conocimiento se alcanza la madurez de una compañía, un proyecto, una ambición individual y empresarial. Para ello, insistimos en los casos prácticos, el aprendizaje de los errores, etc., ofrecemos la posibilidad de incrementar las redes⁶ de contactos: una sala dedicada exclusivamente al networking).

En definitiva, dos días para que todas las personas con inquietudes empresariales puedan resolver sus dudas, encontrar productos y servicios adecuados al tamaño de su empresa, conocer las mejores prácticas y participar en el intercambio de experiencias en el mayor evento creado hasta el momento para el tejido empresarial español: las Pymes.

http://www.creaventure.com
 Vocabulario
¹pymes : PME – PMI
²diseñados : conçus

³ respaldar : soutenir

⁴ponentes : exposants
⁵talleres : ateliers

⁶ incrementar las redes : développer les réseaux
ORIENTACIONES
1- Presentar los documentos.

2- Explicar la utilidad que puede tener este salón para las Pymes españolas.
3- ¿Qué actividades se pueden encontrar en este tipo de salones ?
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