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Mallorca no entiende de crisis: las casas de lujo son un 150% más caras que en 2007
Los cálculos de Engel & Völkers, la inmobiliaria alemana especializada en inmuebles de alto standing, apuntan a que la tasación
 actual de una villa de lujo
 en Mallorca ronda los cinco millones de euros y supera
 en 2,5 veces a la registrada antes de la crisis. La firma está convencida de que la isla sigue teniendo potencial.

“En Mallorca se está formando un nuevo segmento del mercado de propiedades de lujo en un rango de precios en torno a cinco millones de euros, frente a los dos millones que se fijaban hace unos años. La mejora se inició en el suroeste y se está extendiendo por toda la isla”, asegura Hans Lenz, director general de Engel & Völkers Mallorca south west.

No hay duda de que la isla está llamando la atención de los inversores. Y no es para menos: el pasado 22 de marzo, su capital (Palma de Mallorca) fue elegida como la mejor ciudad del mundo para vivir según el ranking realizado por el diario británico The Times, que destacó su clima excepcional, su peso cultural y su gastronomía. Sin embargo, la inmobiliaria alemana no cree que sean razones suficientes como para justificar el fuerte repunte
 de los precios de las propiedades de lujo, sino que señala unos factores muy diferentes.

“Los elevados precios que alcanzan las parcelas más premium responden a la combinación de territorio protegido (un 40% del total) y a las estrictas normas de construcción, lo que consigue un equilibrio entre oferta y demanda”, explica la firma.

A esto se suma el incremento
 de la demanda de arquitectura moderna, vanguardista y dotada de alta tecnología. “La arquitectura y las vistas se convierten en el objetivo principal y desplazan el precio a un segundo plano”, puntualiza. En este tipo de operaciones, los precios se mueven alrededor de 3 millones de euros, superando en casi tres veces al precio medio de venta.

Otro de los motivos que explican la buena marcha del sector es la rebaja
 de impuestos sobre ganancias patrimoniales y sucesiones (algo que favorece a los inversores extranjeros) y al repunte de la concesión de créditos bancarios a los compradores foráneos
.

 “Es la estabilidad del mercado y la extraordinaria calidad de vida lo que atrae a los compradores. La elevada demanda de los extranjeros se centra en una oferta cada vez más limitada en las mejores localizaciones de la isla, lo que trae un crecimiento sostenido”, concluye Florian Fischer, socio gerente de Engel & Völkers en la isla.
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� Tasación : estimation.


� El lujo : le luxe.


� Superar : dépasser.


� Un repunte : une hausse.


� Un incremento = un aumento.


� Rebaja : (ici) réduction.


� Foráneo = extranjero.





