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Las casas en la playa recuperan atractivo
La costa española vuelve a encandilar
 al comprador de una segunda vivienda con su mejor reclamo. Los precios han bajado un 47,7% desde los máximos de 2007, según Tinsa. Ahora bien, en algunas zonas, y según la mayor o menor distancia a la playa, las casas vacacionales se han abaratado
 hasta el 80% y hoy se pueden encontrar apartamentos por 50.000 euros o menos. "Fruto del exceso de oferta generado tras el boom inmobiliario es fácil encontrar producto a precio competitivo, encontrándose en algunos casos a precio inferior al que nos costaría si lo construyéramos de cero", indica Darío Fernández, director de Residencial, Urbanismo y Suelo de JLL.

Para abrir boca
: en Torrevieja (Alicante), por 50.000 euros se venden apartamentos de un dormitorio amueblados, cerca del centro y a unos 200 metros de la playa, cuenta Pedro Menarguez, propietario de Marsol Internacional. Pescar algo en primera línea tiene otra tarifa: un piso de dos dormitorios en  Torrevieja está en unos 130.000 euros. Esta empresa especializada en la Costa Blanca, uno de los litorales más dinámicos, dice estar comercializando viviendas por un 70% menos del valor que tenían en 2006.

Lo cierto es que algo se mueve en las playas españolas. En costa se vende más y a mejor precio, motivado en parte por las agresivas rebajas de las entidades financieras, tenedoras
 involuntarias de buena parte del stock pendiente de venta. "Se observa una ligera recuperación del 14% en las operaciones cerradas en costa en el año 2014, aún por detrás del 20% en toda España", cuenta Fernández. "Se vendieron entre el 45% y el 75% menos de viviendas -según la zonas del litoral-, con respecto a la fase más alta boom inmobiliario".[…]
Un síntoma evidente es que el stock disponible en áreas como Marbella se está agotando
 y ya se empiezan a ver grúas, dice Carlos Smerdou, consejero delegado de Foro Consultores. De hecho, en el municipio marbellí y alrededores existen casi 20 promociones de obra nueva con un ritmo de preventas y comercialización razonable. Y ya hay promotores interesados en terminar edificios que se quedaron paralizados y otros que están buscando suelo en áreas muy concretas con escasez
 de oferta.
elpais.com - 14/03/2015
� Encandilar : attirer.


� Abaratar : baisser les prix.


� Abrir la boca : (ici) mettre l’eau à la bouche.


� Tenedoras : détentrices.


� Agotar : épuiser.


� Escasez : rareté, pénurie.





